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Ventas corporativas, la nueva apuesta comercial de
Edisur
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GRUPO
EDISUR

emprendimientos y desarrollos

La idea es firmar convenios con diversas empresas e instituciones, gue
recibirdn asesores persenalizados y beneficios exclusivos para sus

miembros ¢ asociados.

Con el objetivo de continuar incrementando Ia cartera de clientes y el
volumen de ventas, Grupo Edisurlanzé un novedoso plan de ventas
cor,oorah vas. Concretamente, se trata de una estrategia destinads a

iones y empresas interesadas en brindar beneficios exclusivos 3

sus miembros y empleados.

"Para ello, Grupo Edisur disefia planes especiales para cada uno de sus
15 productos en comercializacion y pone a disposicion un asesor
comercial para atender |as consultas de manera personalizada’, destaco
la desarrollista a través de un comunicado.
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Ventas corporativas, la nueva apuesta
comercial de Edisur

La idea es firmar convenios con diversas empresas e
instituciones, que recibiran asesores personalizados y beneficios
exclusivos para sus miembros o asociados.

GRUPO
EDISUR

emprendimientos y desarrollos

Con el objetivo de continuar incrementando la cartera de clientes
y el volumen de ventas, Grupo Edisur lanzé un novedoso plan de
ventas corporativas. Concretamente, se trata de una estrategia
destinada a instituciones y empresas interesadas en brindar
beneficios exclusivos a sus miembros y empleados.

"Para ello, Grupo Edisur disefia planes especiales para cada uno
de sus 15 productos en comercializacion y pone a disposicion un
asesor comercial para atender las consultas de manera
personalizada", destacé la desarrollista a través de un comunicado.
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La primera experiencia al respecto fue la firma de un acuerdo con el Consejo Profesional de
Ciencias Econdmicas de Coérdoba (CPCE) en el que ofrece a los matriculados descuentos
especiales, ampliacion de los plazos de financiacion y bonificacion de aportes para la compra
de departamentos, casonas, lotes y oficinas. "Desde su anuncio en la pagina web de la entidad
los primeros dias de enero el portal recibié mas de 500 visitas", enfatiz6 la empresa.

Ahora, Edisur continlia realizando reuniones con distintas empresas e instituciones con la
proyeccion de firmar méas de 20 convenios de este tipo en el transcurso del afio,
"promocionando asi su fuerza de venta propia, una de sus fortalezas diferenciales respecto a
otras firmas, conformada por mas de 20 asesores comerciales distribuidos en 4 oficinas
comerciales y 10 puestos de atencion en los distintos emprendimientos en desarrollo”, remarcé
el Grupo.



