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GRUPO EDISUR implementa la venta 
corporativa 

 
 

La desarrollista incursiona en una nueva forma de 
comercialización destinada a instituciones y empresas 
interesadas en brindar beneficios exclusivos a sus miembros 
y empleados. Para ello, GRUPO EDISUR diseña planes 
especiales para cada uno de sus 15 productos en 
comercialización y pone a disposición un asesor comercial 
para atender las consultas de manera personalizada. 

 

Como primera experiencia, GRUPO EDISUR firmó un acuerdo con el Consejo Profesional de 
Ciencias Económicas de Córdoba (CPCE) en el que ofrece a los matriculados descuentos 
especiales, ampliación de los plazos de financiación y bonificación de aportes para la compra 
de departamentos, casonas, lotes y oficinas. Desde su anuncio en la página web de la entidad 
los primeros días de enero el portal recibió más de 500 visitas. 
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La empresa continúa realizando reuniones con distintas empresas e instituciones con la 
proyección de firmar más de 20 convenios de este tipo en el transcurso del año, 
promocionando así su fuerza de venta propia, una de sus fortalezas diferenciales respecto a 
otras firmas, conformada por más de 20 asesores comerciales distribuidos en 4 oficinas 
comerciales y 10 puestos de atención en los distintos emprendimientos en desarrollo. 

 


