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VENTAS CORPORATIVAS, LA NUEVA

APUESTA COMERCIAL DE EDISUR

Con el objetivo de sequir incrementando su car-
tera de clientes y el volumen de ventas, Grupo
Edisur lanz6 un novedoso plan de ventas cor-
porativas. Se trata de una estrategia destinada a
instituciones y empresas interesadas en brindar
beneficios exclusivos a sus miembros y emple-
ados. “Grupo Edisur disefia planes especiales
para cada uno de sus 15 productos en comer-
cializacion y pone a disposicion un asesor comer-
cial para atender las consultas de manera per-
sonalizada’, destacan desde la desarroliista

Manatiales, uno de los 15 emprendimientos que
comercialza Edisur
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